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要　旨

本稿では，“DIAPRISM”を搭載したOLAPサーバと，商

品利益分析システム“BECORS”（ビコーズ）を利用して販

売データ分析システムを構築した（株）フレーベル館の事例

を紹介している。

このシステムにより，以下の効果が期待できる。

A 新規商品の評価

新規商品に対する受注状況から商品評価を素早く行うこ

とで，短い販売期間で最大限の売上げを達成する。

B 売れ筋商品の在庫確保

売上げの拡大と利益の確保が見込める商品（売れ筋商品）

に対して，欠品を出さない在庫の運用を可能とする。

C 死に筋商品の処分

売上げ，利益とも見込めない商品（死に筋商品）に対して，

支店間の在庫の移動，価格の見直しやキャンペーン開催な

どで在庫数をできるだけ減らす。

データウェアハウスなどのデータ活用を推進するシステ

ムの導入には高額なUNIXサーバを利用したシステム構築

が中心であり，中堅企業にとって気軽に導入することがで

きなかった。今回紹介する（株）フレーベル館では，DIAP

RISMを搭載したWindows NTサーバとパッケージシステ

ムを組み合わせることで，安価にしかも効果の高いシステ

ムを短期間で構築することができた。

（（株）フレーベル館のホームページ：http://www.froebel-

kan.co.jp）
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支社／支店�
本社�

受注、発注、納品、入金の�
明細データ�

ISDN網�

データ分析サーバ�

基幹業務ホスト�

本社内クライアント�

本社内クライアント�

新規商品の商品評価を�
行うことで，短い販売期�
間で最大限の売上げを�
達成する。�

売上げの拡大と利益の確�
保が望める売れ筋商品に�
対して，欠品を出さない�
在庫の運用を可能とする。�

死に筋商品に対して，支�
店間の在庫の移動，価格�
の見直しやキャンペーン�
開催などで在庫数をでき�
るだけ減らす。�

全国26か所の支社／支店の業務が終了�
した後，夜間にすべての明細データを本�
社の基幹業務ホストに収集し，本社のデ�
ータ分析サーバに蓄積する。�

夜間に，全国の支社／支店の明細データを本社の集配信用ホストに収集し，データ分析用のOLAPサーバに蓄積する。本社では，商品利益分
析システムBECORS（ビコーズ）を使用して，新規商品の評価，売れ筋商品の在庫確保，死に筋商品の処分などの業務に活用する。

（株）フレーベル館納め販売データ分析システムの概要

＊情報システム製作所 三菱電機技報・Vol.72・No.11・1998

（注）“Windows NT”は，米国Microsoft Corp.の商標，“DIAP

RISM”“BECORS”は，三菱電機（株）の商標です。


